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গত কয়েক দশক ধয়ে চামড়া শশল্প শিয়ে একধেয়িে নিশতবাচকতা নদখা যায়ে। প্রথয়ম শুরু হয় া চামড়া শশয়ল্পে

পশেয়বশ দষূণ শিয়ে প্রচােণা, তােপে শুরু হয় া কা াঁচা চামড়াে দাম এবং এ সংক্রান্ত আয় াচিা। ফ াফ 

আমায়দে চামড়া শশয়ল্প ধ্বস। ২০১৩-১৪ অথ থবছয়ে নযখায়ি আমায়দে েপ্তািী শছ ৫০০ শমশ েি ড ায়েে নবশশ

নসখায়ি ২০২১-২২ অথ থবছে নশয়ষ তা মাত্র ১৫১ শমশ েি ড াে।

প্রথয়ম নদখা যাক পশেয়বশগত শদকটা। এটা অস্বীকাে কোে নকাি উপাে িাই কা াঁচা চামড়া নথয়ক ন দাে বািায়িাে

জিয শকছু নমকাশিকা এবং নকশমকযা প্রয়সস এে মধয শদো নযয়ত হে। এবং শকছু নকশমকযা পশেয়বয়শে জিয

ক্ষশতকে। শবয়শষকয়ে এই নকশমকয পাশিে সায়থ শময়শ যখি িশদয়ত পয়ড় তা পশেয়বশ শবপয থয়েে একটা কােি।

প্রশ্ন হয় া এই নয পাশি গু া িদীয়ত বা নক্ষয়ত যায়ে তা শক ট্রিটয়মন্ট কো যাে িা? অবশযই যাে। শকন্তু বাস্তবতা

হয়ে গত ২০ বছয়ে আমো সাভাে চামড়া পক্রক্রোজাত অঞ্চয় পাশি শকংবা সশ ড বয়জযে নশাধিাগাে বািায়ত

পাশে িাই। এই দােভাে নকি এই শশয়ল্পে উপে বতথায়ব? এমিয়তা িা নয আমায়দে হায়ত নকাি শবকল্প িাই! চামড়া

পক্রক্রোজায়তে জিয আমায়দে হায়ত কম দষূণ কয়ে এমি নকশমকযা আয়ছ, পাশি শকংবা সশ ড বজথয নশাধয়িে

প্রযুক্রিে আয়ছ। নযটা িাই তা হয় া ‘’আমায়দে শশল্প, আমায়দে দাশেত্ব’’নবাধ।

ইদাশিং কা াঁচা চামড়া শিয়ে অোজকতা ততশে হয়ে। আমায়দে নকউ নকউ চামড়া মাট্রটয়ত পুয়ত নফ াে দাওোই

শদয়ে। নছাট্ট একটা তথয নদই, প্রশত বছে আমায়দে নদয়শ সাধােিত ৮০  ক্ষ নথয়ক ১ নকাট্রট পশু কুেবাশি হয়ে

থায়ক। এই পশেমাি চামড়া যশদ আমো মাট্রটয়ত পুয়ত নফশ তাহয় তা নথয়ক ১-১.৫ টি গ্রীিহাউস গযায়সে

উদশগেি হয়ব। নসটাে পশেয়বশগতক্ষশতকত?

বাং ায়দয়শে েপ্তাশিয়ত ততেী নপাশাক শশয়ল্পে অবদাি প্রাে ৮৪ ভাগ। নদয়শে েপ্তাশি পয়ণযে বায়েয়ট পয়ণযে

সংখযা বাড়ায়িা খুবই জরুশে। একট্রট পয়ণযে উপে শিভথেশী হওো েপ্তাশি খায়তে জিয খুবই ঝুশকপূণ থ।

মুসশ মপ্রধাি নদশ এবং নদয়শে মািুয়ষে আে বাড়াে কােয়ি এখি আমায়দে প্রাশিজ আশময়ষে চাশহদা বাড়য়ছ।

এছাড়া প্রশতবছে নদয়শ কুেবািীে পশেমািও বাড়য়ছ। একসমে ভােত, শমোিমায়েে গরু ছাড়া নদয়শে মািুষ

নকােবাশি শদয়ত পােয়তি িা। সেকায়েে শবয়শষ উয়দযায়গে ফয় কয়েক বছে ধয়ে নকােবাশিে জিয শবয়দশ নথয়ক

আে প্রাশি আমদাশি কেয়ত হে িা। বছয়েে চাশহদা শমট্রটয়ে আমায়দে প্রাশণ উদ্বৃত্ত থায়ক। ফয় চামড়াে উৎপাদি

নবয়ড়য়ছ নয নকাি সময়েে নচয়ে নবশশ। অিয অয়িক শশয়ল্পে কাাঁচামা নযখায়ি আমদািী কেয়ত হে নসখায়ি চামড়া

শশয়ল্পে প্রধাি কা াঁচামা আমো শিয়জোই উৎপাদি কশে। শক এক অশমত সম্ভাবিায়ক আমো নহ াে হাোক্রে!

সবাইয়ক ঈদ-উ -আযহাে শুয়ভো।

‘আমাদের শিল্প, আমাদের োশিত্ব’ব াধই চামড়া শিল্পদে  াাঁচাদপ রাদর 
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1.69
BILLION

+18% vs ST
+32% vs LY

Leather
HS Code: 41

HS Code: 6403
Leather Footwear

Leather Product
HS Code: 42

HS Code: 64
Other Footwear

Bangladesh leather sector exports 2021-22, 

1.69 Billion
A new record!

151.37 Million

+16% vs ST
+27% vs LY

337.62 Million

+20% vs ST
+34% vs LY

756.18 Million

+22% vs ST
+33% vs LY

449.15 Million

+12% vs ST
+30% vs LY

ST = Strategic Target / LY: Last Year same period
Source:
Export Promotion Bureau, Bangladesh
Export performance (Goods) for FY 2021-22 July-June (Provisional)

July 2022 II Newsletter No 7 
PAGE 2

https://footwearexchange.com/newsletter/


Genera

l 

the

July 2022 II Newsletter No 7 
PAGE 3

Monthly Newsletter of 

https://footwearexchange.com/newsletter/

Bangladesh Leather Sector export 
touched new milestone for FY 2021-22!

Bangladesh Leather Sector export
touched a new milestone by
crossing $ 1.69 billion for the
financial year FY22. This would be
the highest level ever achieved
for Leather Sector exports from
Bangladesh.

The Export Promotion Bureau
data showed that the leather
sector exports have grown by 32%
during 2021-22 to touch $
1694.32 Million. It is 18% over
than the target set at the
beginning of the financial year.
The growth rate is remarkable as
it has been achieved despite
unprecedented logistical
challenges in the form of high
freight rates, container shortages,
etc.

As per the data, the highest ever
exports have been achieved from
Leather Footwear (756.18 Million)
and Other Footwear (449.15
Million) sub-sector. Leather
Product (337.62 Million), and
Leather (151.37 Million) sub-
sector also showed growth
tendency.

Details will be in our upcoming
report ‘Bangladesh Leather &
Footwear Business – In a year
review 2021-22’, plan to publish
in August. Source:

Export Promotion Bureau, Bangladesh
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চামড়ার
শ জ্ঞান, েলা এ ং  াশনজ্য

চামড়াে বযবহাে নকাথাে?

জতুা ৪৬.৮৫

গার্ম েন্টস ১০.২৮

অর্ ার্মাবাইল শিল্প ১৭

আসবাব ৯.৮৬

গ্লাভস ৪.১৬

অন্যান্য ১১.৮৫

চামড়া প্রশকোজাত শশল্প পশৃথবীে প্রাচীণতম শশয়ল্পে একট্রট।
খষৃ্টপুব থ৭০০ সায় চামড়া প্রক্রক্রোজায়তে নেশসশপ পাওো যাে।

কা াঁচা চামড়া + টযাশিং = পাকা চামড়া (ন দাে)

চামড়ায়ক নোগ জীবািুমুি কয়ে, চামড়াে গুিাবশ অকু্ষন্ন নেয়খ, 

চামড়ায়ক পাকা কয়ে দীর্ থশদি বযবহাে উপয়যাগী কোে

পদ্ধশতয়ক টযাশিং বয় ।

উদ্ভিজ ট্যাদ্ভ িং

ক্রাম ট্যাদ্ভ িং

চামড়া প্রশকোজাত কেয়ণে ধাপ

কাাঁচা চামড়া শকউশেং নসাশকং পশম অপসােণ

শফশিশশং টযাশিং শপকশ ং

নবট্রটং

পাকা চামড়া (ন দাে)

Source:
The Leather Naturally

The Export Promotion Bureau, Bangladesh
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চামড়ার
শ জ্ঞান, েলা এ ং  াশনজ্য

বাং ায়দয়শ প্রশতবছে ১ নকাট্রট ৬৫  াখ শপস কা াঁচা চামড়া সংগ্রহ
কো হে।এেময়ধয

টযািাশে সংশিষ্ট শবশভন্ন সংগঠয়িে তথয অিুযােী বাং ায়দয়শ
প্রশতবছে প্রাে ২৩ নকাট্রট বগ থফুট চামড়া পাওো যাে। আে এই
চামড়ােঅয়ধ থয়কে নবশশইপাওো যাে নকােবাশিেঈয়দেসমে।

গরু
৫০ াখ

ছাগ 
১ নকাট্রট

নভড়া ও মশহষ
১৫  াখ

১২ বছয়ে চামড়া েপ্তািী

Source:
The Leather Naturally

The Export Promotion Bureau, Bangladesh
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BD fails to exploit duty-free access to 
China

Bangladesh can't reap benefits of duty-free
market access fully in China in the absence of
its aggressive export-promotion measures.

In addition, the country's large concentration
on RMG items and failure to meet the
demand for high quality products serve as
major drawbacks to its export success in the
Chinese market.

Other obstacles include Bangladesh's less
integration with retailers and lack of
participation in marketing, sales and after-sale
services, cultural and language barriers, and
China's stringent labelling and packaging
regulations.

But raising the share is not possible
depending only on readymade garment items
as China imports only $10 billion worth of
garment items.

Therefore, Bangladesh should adopt
aggressive export promotion strategies
targeting the Chinese market that include
attracting Chinese market oriented
investment, diversifying exportable products
and signing trade agreements between the
two countries.

Source: The Financial Express

EU’s REX system: Exporters now enjoy hassle-
free certification of goods origin

The introduction of an online system by the European Union
for Bangladeshi exporters to self-certify origin of their goods
has somewhat provided them with relief from harassment
they used to go through in the time-consuming manual
process.

In 2019, the EU introduced the Registered Exporter System
(REX) for exporters to get registered in a database by their
competent authorities, the EPB in Bangladesh, and become
entitled to make out a statement on origin based on a
principle of self-certification.
The system is made available to GSP beneficiary countries
enjoying duty-free market access in the EU. Exporters still
manually collect certificates of origin of goods for duty-free
exports to other countries.
Exporters need to show country of origin declaration
certificates at EU ports for duty-free access of their goods to
the region. Earlier, such a certificate was issued by the
Export Promotion Bureau (EPB) manually.

According to sources, there are now 3,000 REX-registered
exporters.
An exporter makes self-declaration of the country of origin
for their goods and submits the statement to buyers
through the REX system. They also send necessary
documents to the EPB for keeping records. In this case, all
responsibilities regarding origin of goods lie with the
exporters.

Source: The Business Standard
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Exporters are paid 40% less for
leather products due to lack of
compliance

"The export of Bangladeshi leather and leather
goods is facing a drawback since the Savar
Leather Industrial Park does not have a Leather
Working Group (LWG) certification," the issue
was discussed during a webinar "An Assessment
of the Impact of COVID-19 on Tanneries", jointly
organised by the Economic Reporters' Forum
(ERF), RAPID and The Asia Foundation (TAF).

Executive Director of Research and Policy
Integration for Development (RAPID) Dr Abu
Eusuf also presented a paper on the topic,
'Covid -19 Impacts on Tanneries: Charting
recovery in the post-pandemic world.’

Source: The Business Standard

Non-compliant tanners fear losing Eid business

With Eid-ul-Azha around the corner, tanners fear they
may lose potential business during the biggest season
for the industry due to failing compliances, including
getting the No Objection Certificates (NOCs) from the
Environment Department.

Tanners say the Environment Department is not issuing
the NOCs as the Central Effluent Treatment Plant at the
Savar Leather Industrial City does not have the capacity to
deal with the waste being generated.

"Even renewal of NOCs has been stuck. As a result,
tanners cannot import chemicals that are necessary to
process leathers," Md Sakawat Ullah, general secretary of
the Bangladesh Tanners Association (BTA), told The
Business Standard.

Besides, tanners, who are yet to settle payments for lease
deeds for lands at the industrial city, are unable to take
bank loans and fear facing a working capital shortfall
during the Eid-ul-Azha season.

The issues came up recently when the BTA briefed the
industry stakeholders at a meeting of the taskforce on the
"leather industry's development and action plan
preparation".

Source: The Business Standard
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Apex Launch it’s Childcare Center

Apex, the no 1 shoe brand in Bangladesh, launch
it’ very own Childcare Center located at Apex
Head Office. For working parents, access to an
onsite childcare care facility simplifies the
process of finding affordable, quality care and
makes it easier to manage professional and
family responsibilities. This creates better
morale and encouragement for employees to
focus on their careers and well-being.

Source: Apex Linkedin Page
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If you feel that you need to promote your business not 
only to many people but many right people of 

Bangladesh leather and footwear and allied industry, 
then it’s time for you to advertise your business in our 

publications. 

We ensure that all our publication (digital or printed) and 
activities reach maximum number of professionals who 
are either related or working with Bangladesh leather, 

footwear and allied industry.

For more details, write to us at 
advertisement@footwearexchange.com

Or 
Call us at 

+880 1616-331111
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